






cipat, la comercialització es desen-

volupa en part a través de socis es-

tratègics als mercats espanyol, xilè, 

italià i al Benelux. En aquest sentit, 

els acords principals estratègics de 

TEXBOR, SA són el comercial i els 

tractes amb empreses estrangeres 

d’alta tecnologia com GEMA A.B.S. 

o HIDROFLOT SL, que participen 

amb TEXBOR, SA en els processos 

de reinnovació tecnològica a través 

del criteri de complementarietat de coneixement i d’especialització industrial.

PERSPECTIVES

“Reinnovar i continuar investigant”, fi nalitza Masó. D’acord amb les comandes en ferm i les 

estimacions de l’empresa, TEXBOR, SA té la producció assegurada fi ns al 2012. En tancar 

el període 2007, l’empresa preveu seguir amb la política de creixement sostingut en la crea-

ció de productes nous i patents del sector, però sense incrementar de manera substancial 

les instal·lacions ni el personal. En altres paraules, en la creació de coneixement.


