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Tout ce qu’il faut savoir avant de 
se lancer…



Tout ce qu’il faut savoir avant de se lancer…

� Avoir un Business Plan

� Quel est mon secteur d’activité stratégique ?

� Quels en sont les Facteurs Clefs de Succès ?

� Quel est mon univers concurrentiel ?

� Caractéristiques et Risques du Jeu Concurrentiel ?

� Risques et Opportunités ?

� Quelle est mon offre ? Ses points forts et ses points faibles ?

� Pour quelle cible ?

� Quels sont mes concurrents ?

� Quels sont mes avantages concurrentiels ?

� Quels sont les investissements nécessaires ?

� Avec quels espérances de retours sur investissement ?

� Et avec quel niveau de prise de risque ?



Le E-Commerce: les chiffres…



























� 1 : lingerie

� 2 : layette, vêtements pour enfants

� 3 :vêtements sport, petites pièces

� Femme: prix (-15%)

� Homme: praticité

� Enfants: +15%, marques

� Femmes: 25-44 ans, Hommes: 15-24 ans





























Les CLEFS de SUCCES du E-Commerce 



� Générer des Flux Qualifiés

� Optimiser son Taux de Transformation Visiteur-
Client

� Un Client achète 2 fois

� Le Client vous compare à Amazon

� Bien vendre c’est bien acheter

� Bien vendre c’est avoir une bonne logistique

� Etre rentable

� La Niche de Marché



Les 10 ERREURS à éviter



Les 10 Erreurs à éviter :

1. Le faire en + du reste

2. Ne pas prévoir un investissement conséquent

3. Tout investir sur son site Internet

4. Ne pas pratiquer

5. Vouloir être le 1er entrant sur le marché

6. Vouloir innover

7. Ne pas vouloir être différent

8. Ne penser qu’à l’apparence des choses

9. Penser qu’on vous attend

10. Tout dire en même temps



Vendre ses Produits sur Internet:
Quel Avenir ? 
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